UNIORG DER KUNDE

Mit mehr als 10 Jahren Erfahrung im Bereich der Pr

namics GmbH Partner, wenn es um die Weiterentwick und Optimierung bestehender wie

auch um die Entwicklung neuer Fertigungsprozesse geht."Als Systemintegrator gestaltet das

U hmen richtungsweisende schlanke Prozesse und setzt Prozessanforderungen in fle-
ﬁsungen um, bei denen das Produkt des Kunden im Vi

rgrund steht. Unter Einsatz
i modernster Technologien, wie Robotik, industrielle Kamerasyste

ssentwicklung ist die ID: Industrial Dy-

 und Sensorik, werden die
Prozesse geplant und realisiert.
O INDUSTRIAL
o

,Bei der Entwicklung neuer Ferti-

I D . I N D U STR IAL DYNAM ICS G M B H gungsprozesse erwarten unsere Kun-
- den durchdachte und héchst effiziente
Losungen. Da war es fur uns selbst-

DAS PROJEKT verstdndlich, dass wir fir unsere eige-

nen Prozesse auf professionelle Tools
ID: Industrial Dynamics verfolgte von Anfang an ein klares Ziel das Unternehmen soll und starke Partner setzen.

deutlich wachsen. Um spatere Systemwechsel oder Migrationen zu vermeiden, suchte Beides haben wir mit SAP Business
das junge Unternehmen eine Ldsung, welche auch bei steigenden Anforderungen und One und UNIORG gefunden. *
spateren Skalierungsprozessen standhalten kann. Die Entscheidung flr SAP Business
One in Kombination mit dem UNIORG Ready2Go Paket passte deshalb perfekt zum
Fokus. Mit dem speziell fir Startups entwickelten Implementierungspaket konnte das
Unternehmen in kirzester Zeit mit SAP produktiv gehen und das zum Festpreis.

Danny Schmiedel,
Geschaftsfuhrer,
ID: Industrial Dynamics GmbH

SAP Business One unterstlitzt 1D: Industrial Dynamics mit allen notwendigen
Unternehmensprozessen, so dass sich das Unternehmen voll und ganz auf seine
Kunden und deren Automatisierungsprojekte konzentrieren kann.

« Integrierte Finanzbuchhaltung (inkl. DATEV Export)
« Elektronische Zahlungsabwicklung inkl. Cashflow Cockpit

LOSUNGEN & SERVICES

SAP Business One

« Self Service Analytics Tools )
UNIORG Public Cloud

* Produktion und Projektmanagement

« Einfache und schnelle Angebotserstellung fur Projektdienstleistungen BRANCHE

» VerknUpfung aller Folgebelege (Einkauf / Verkauf) Dienstleistungen

« einfache Bereitstellung in der UNIORG Public Cloud B

» Sehr kurze Projektlaufzeit mit effektiven online Schulungen bei der Einfuhrung ;JON'\-;iRNEHMENSGROSSE

* Implementierung zum Festpreis

HERAUSFORDERUNGEN

* Nur eine Software flr alle wichtigen Prozesse
 Aufwendiges manuelles Datenhandling

 Schaffen einer Basis flUr spatere Expansionsplane
HIGHLIGHTS

« Systemldsung die mit dem Unternehmen wachsen kann
« Ubersichtliche Einfihrungskosten

* [deale Basis fur spatere Skalierungen

BUSINESS BENEFITS

« Eine Losung flr alle wichtigen Unternehmensprozesse

« Alle wichtigen KPIs per Knopfdruck
» SAP Partner, der die Anforderungen fur Startups versteht
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. Vertrieb SAP Business One
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